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Курсовая по анализу финансово-хозяйственной деятельности предприятия на тему: “Анализ себестоимости работ и затрат на производство”. 
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                                                       Введение

ЗАО “Чайна” занимается оказанием услуг в сфере общественного питания для людей со средним уровнем дохода.  

 По плану к  выпуску был представлен следующий ассортимент продукции: 

салат фруктовый “Амброзия”

коктейль “Десертный”

коктейль клубничный с мороженым

мороженое сливочное

 По факту предприятие решило выпустить еще один вид продукции – салат фруктовый “София”.

Важным показателем, характеризующим работу предприятия, является себестоимость работ и затрат на производство. Себестоимость продукции — это выраженные в денежной форме затраты на ее производство и реализацию. В себестоимости продукции как синтетическом показателе отражаются все стороны производственной и финансово-хозяйственной деятельности предприятия: степень использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов, качество работы отдельных работников и руководства   целом.    

  Исчисление этого показателя необходимо по многим причинам, в том числе для определения рентабельности отдельных видов продукции и производства в целом, определения оптовых цен на продукцию, осуществления внутрипроизводственного хозрасчета, исчисления национального дохода в масштабах страны. Себестоимость продукции является одним из основных факторов формирования прибыли.

Анализ себестоимости работ и затрат на производство на современном этапе имеет очень важное значение. Он позволяет выяснить тенденции изменения данного показателя, выполнения плана по его уровню, определить влияние факторов на его прирост, установить резервы и дать оценку работы предприятия по использованию возможностей снижения себестоимости продукции.

Основными задачами анализа себестоимости работ и затрат на производство являются:
объективная оценка выполнения плана по себестоимости и ее изменения относительно прошлых отчетных периодов, а также соблюдения действующего законодательства, договорной и финансовой дисциплины; 

исследование причин, вызвавших отклонение показателей от их плановых значений; 

обеспечение центров ответственности по затратам необходимой информацией для оперативного управления формированием себестоимости продукции; 

содействие выработке оптимальной величины плановых затрат, плановых и нормативных калькуляций на отдельные изделия и виды продукции; 

выявление и сводный подсчет резервов снижения затрат на производство и реализацию продукции; 

Характер этих задач свидетельствует о большой практической значимости анализа себестоимости продукции в хозяйственной деятельности предприятия.

Существует несколько методов, которыми я могу оперировать в своем анализе:

- способ сравнения;

- метод цепной подстановки;

- индексный метод.

 Сущность метода сравнения может быть раскрыта следующим образом.

 Способ сравнения – это научный метод, в процессе которого неизвестное (изучаемое) явление, предметы сопоставляются уже с известными, изучаемыми ранее, с целью определения общих черт  либо различий между ними. С помощью метода сравнения определяется общее и специфическое в экономических явлениях, изучаются изменения исследуемых объектов, тенденции и закономерности их развития. 

Такой анализ направлен на поиск новых возможностей производства, изучение передового опыта и является важным средством определения резервов повышения эффективности работы предприятия. 

Метод цепной подстановки  позволяет определить влияние отдельных факторов на изменение величины результативного показателя путем постепенной замены базисной величины каждого факторного показателя в объеме результативного показателя на фактическую в отчетном периоде. То есть этот метод исходит из того, что все факторы изменяются независимо друг от друга: сначала изменяется один, а все другие остаются без изменения, потом изменяются два, затем три и так далее, при неизменности остальных. Это позволяет определить влияние каждого фактора на величину исследуемого показателя в отдельности. 

При индексном методе экономический анализ используется для количественной оценки влияния различных факторов на изменение итоговых показателей. Он основан на относительных показателях динамики, пространственных сравнений, выполнения плана, выражающих отношение фактического уровня анализируемого показателя в отчетном периоде к его уровню в базисном периоде. 

Из всего вышеперечисленного я считаю, что наиболее удобным при анализе себестоимости работ и затрат на производство является способ сравнения, так как этот метод позволяет наиболее точно определить степень выполнения плана за месяц, квартал или год и метод цепных подстановок. Сравнение фактических данных с плановыми может быть использовано и для проверки обоснованности плановых показателей, для выявления резервов производства, для определения тенденций развития экономических процессов, при расчете влияния различных факторов на себестоимость и подсчете резервов. Кроме того метод сравнения позволяет выявить причины отклонений и недостатков, а также изменения показателей, влияющих на прибыль. А использование метода цепных подстановок является наиболее удобным, поскольку он позволяет точно определить влияние каждого фактора на величину исследуемого показателя в отдельности.

1. Анализ себестоимости работ и затрат на производство

1.1. Анализ себестоимости всей товарной продукции по калькуляционным статьям

Производственные затраты предприятий и объединений в плане, бухгалтерском учете, отчетности и анализе группируются по калькуляционным статьям.
Анализ себестоимости продукции по калькуляционным статьям. Типовая группировка затрат по статьям калькуляции установлена Основными положениями по планированию, учету и калькулированию себестоимости продукции на промышленных предприятиях. Постатейное отражение затрат в плане, учете, отчетности и анализе раскрывает их целевое назначение и связь с технологическим процессом. Эта группировка используется для определения затрат по отдельным видам вырабатываемой продукции и месту возникновения расходов (цехам, участкам, бригадам).
Часть калькуляционных статей – в основном одноэлементные, т. е. однородные по своему экономическому содержанию, расходы. К ним относятся сырье и материалы, покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, топливо и энергия на технологические цели, основная и дополнительная заработная плата производственных рабочих, отчисления на социальное страхование. При их анализе нельзя ограничиться лишь показателями в целом по предприятию, так как при этом нивелируются результаты, достигнутые при выпуске отдельных изделий. Поэтому расчеты влияния отдельных факторов на общую величину затрат по этим статьям в последствии детализируются по отдельным изделиям, видам расходуемых материалов, системам и формам оплаты труда производственных рабочих на основе данных отчетных калькуляций.
Остальные статьи себестоимости являются комплексными и объединяют несколько экономических элементов. Так, статья "Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования" включает затраты материалов, энергии, топлива, расходы на оплату труда, амортизацию основных фондов. Комплексный характер носят и такие статьи себестоимости, как расходы на подготовку и освоение производства, цеховые, общезаводские (общехозяйственные) и прочие производственные расходы. Эти затраты обусловлены прежде всего общим объемом и организационно-техническим уровнем производства и анализируются, как правило, в целом по предприятию (объединению) или отдельным его подразделениям.

Различают также затраты прямые и косвенные. Прямые затраты связаны с производством отдельных видов продукции (сырье, материалы, заработная плата и прочие). Они прямо относятся на тот или иной объект калькуляции. Косвенные расходы связаны с производством нескольких видов продукции и распределяются по объектам калькуляции пропорционально соответствующей базе(основной и дополнительной зарплате рабочих или всем прямым расходам, производственной площади и так далее)

В зависимости от объема производства все затраты предприятия можно разделить на постоянные и переменные. Постоянные затраты не зависят от динамики объема производства и продажи продукции (амортизация, арендная плата, заработная плата управленческого и обслуживающего персонала на повременной оплате и общехозяйственные расходы), а переменные затраты зависят от объема производства и продажи продукции(прямая заработная плата, расход сырья, материалов, топлива, электроэнергии и так далее).  
Анализ выполнения плана в постатейном разрезе начинается с сопоставления фактических затрат с плановыми, пересчитанными на фактический выпуск и ассортимент. Тем самым выявленные отклонения раскрывают изменения затрат независимо от структурных и ассортиментных сдвигов в выпуске продукции (таблица №1).        

Анализ себестоимости всей товарной продукции по калькуляционным статьям за 2001 год

                                                                                                                                      Таблица №1

	№ п/п  
	Статьи затрат
	Фактически выпущенная продукция, тыс. руб.
	Отклонения от плана (+,-)

	
	
	 По плановой себест-ти
	 по фактической себест-ти
	 тыс.руб.
	в процентах

	
	
	
	
	
	К плановой статье
	ко всей план. себес-ти

	А
	Б
	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Сырье и материалы
	500000
	470000
	-30000
	-6%
	-2,75%

	2
	Покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производственного характера сторонних предприятий и организаций
	100000
	96000
	-4000
	-4%
	-1,09%

	3
	Топливо и энергия на технологические цели
	130000
	135000
	+15000
	+3,8%
	+0,01%

	4
	Вода на технологические цели
	5000
	4800
	-200
	-4%
	-1%

	5
	Отопление помещений
	5000
	4500
	-500
	-10%
	-3%

	6
	Освещение помещений
	180000
	200000
	+20000
	+9%
	+3,3%

	6
	ИТОГО прямых материальных затрат
	920000
	894300
	-25700
	-2,8%
	-0,7%

	7
	Заработная плата основная производственных рабочих
	305000
	300000
	-5000
	-1,7%
	-0,1%

	9
	Отчисления на социальное страхование
	150000
	145000
	-5000
	-3,3%
	-1,1%

	10
	ИТОГО заработной платы прямой с отчислениями
	455000
	445000
	-10000
	-2,2%
	-1,7%

	11
	Расходы на подготовку и освоение производства
	40000
	38000
	-2000
	-5%
	-2%

	12
	Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования
	50000
	48000
	-2000
	-4%
	-1,9%

	13
	Цеховые расходы
	50000
	47700
	-2300
	-4,6%
	-1,9%

	14
	Общезаводские расходы
	      60000
	63000
	+3000
	+5%
	+2,1%

	15
	ИТОГО расходов на обслуживание производства и управление
	200000
	196700
	-3300
	-1,7%
	-0,3%

	16
	Потери от брака
	          ---
	---
	---
	---
	---

	17
	Прочие производственные расходы
	—
	—
	—
	—
	—

	18
	Производственная себестоимость товарной продукции
	1575000
	1536000
	-39000
	-2,5%
	-1,1%

	19
	Внепроизводственные (коммерческие) расходы
	50000
	55000
	+5000
	+10%
	+4,1%

	20
	Полная себестоимость товарной продукции
	1625000
	1591000
	-34000
	-2,3%


 

В гр. 4 табл. №1 показано процентное отношение отклонений от плана к плановым затратам по каждой калькуляционной статье; в гр. 5 – долевое участие изменения затрат по соответствующим статьям в общем проценте снижения полной себестоимости товарной продукции. Таким образом, устанавливают степень влияния отклонений по отдельным статьям на общий результат.
В соответствии с данными таблицы, полная себестоимость выпущенной продукции снизилась в отчетном периоде на 34000 тыс. руб., или 2,3%, по сравнению с планом. Значительнее всего сократились расходы по статье "Сырье и материалы" (–6%), что позволило сэкономить 2.75% от полной плановой себестоимости товарной продукции. Наиболее существенное превышение плана (на 10%) наблюдается по внепроизводственным (коммерческим) расходам. Это превышение обусловило возрастание себестоимости на 4,1% за счет увеличения данной статьи. (Диаграмма распределения себестоимости по статьям дана в приложении 1).

Общая сумма затрат (Зобщ) может измениться из-за объема выпуска продукции в целом по предприятию (VВПобщ), ее структуры (УДi), уровня переменных затрат на единицу продукции (Вi) и суммы постоянных расходов на весь выпуск продукции (А):
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Данные для расчета влияния этих факторов приведены в таблице №2.

Исходные данные для факторного анализа общей суммы издержек на производство и реализацию продукции

                                                                                                                     Таблица №2

	Затраты
	Сумма,

тыс. руб
	Факторы изменения затрат

	
	
	Объем выпуска продукции,

порция 250г
	Ассортимент продукции
	Перемен-

ные затраты,

 руб
	Постоян-

ные затраты,

тыс. руб

	
	
	
	
	
	

	По плану на плановый выпуск продукции: [image: image2.png]T (B VBIL g WA L




	1542,75
	72500
	4
	9,9
	725

	По плану, пересчитанному на фактический объём производства продукции: [image: image3.png]T (B VBI

P g

K

+4,




	1448,90
	73500
	4
	9,9
	725

	По плановому уровню на фактический выпуск продукции:

[image: image4.png]B g VBIL g Jrhgy




	1452,65
	73500
	5
	9,9
	725

	Фактические при плановом уровне постоянных затрат: [image: image5.png]LBy VB g frh gy




	1487,93
	73500
	5
	10,38
	725

	Фактические: [image: image6.png]ZiBgi VBILy Jrhy




	1512,93
	73500
	5
	10,38
	750


Из таблицы №2 видно, что в связи с выполнением плана по выпуску  товарной продукции в условно-натуральном выражении на 2,4% (Клп = 1,024) сумма затрат уменьшилась на  93850 руб. (1448900 – 1542750).

За счет изменения ассортимента выпуска продукции сумма затрат  возросла на 3750руб. (1452650 - 1448900). Это свидетельствует о том, что в общем выпуске продукции увеличилась доля затратоемкой продукции. 

Из-за повышения уровня удельных переменных затрат перерасход издержек на производство продукции составил 35280 руб. (1487930 - 1452650).

Постоянные расходы возросли по сравнению с планом на 25 тыс. руб., что также послужило одной из причин увеличения общей суммы затрат.

Таким образом, общая сумма затрат ниже плановой на 29820 руб. (1512930 - 1542750), или 1,9%, в том числе за счет перевыполнения плана по объему производства продукции и изменения ее ассортимента она возросла на 90100 руб. (1452650 - 1542750), а за счет роста себестоимости продукции – 60280 руб. (1512930 - 1452650), или на 4,1%.

1.2. Анализ затрат на рубль товарной продукции

В большинстве отраслей промышленности задание по себестоимости утверждается предприятием в виде предельного уровня затрат на рубль товарной продукции.
Показатель затрат на рубль товарной продукции характеризует уровень себестоимости одного рубля обезличенной продукции. Он исчисляется как частное от деления полной себестоимости всей товарное продукции на ее стоимость в оптовых ценах предприятия. Это — наиболее обобщающий показатель себестоимости продукции, выражающий ее прямую связь с прибылью. К достоинствам этого показателя можно также отнести его динамичность и широкую сопоставимость.
Затраты на рубль товарной продукции непосредственно зависят от изменения общей суммы затрат на производство и реализацию продукции и от изменения стоимости произведенной продукции. На общую сумму затрат оказывают влияние объем производства продукции, ее структура, изменение переменных и постоянных затрат, которые в свою очередь могут увеличиваться или уменьшаться за счет уровня ресурсоемкости продукции и цен на потребленные ресурсы. Стоимость товарной продукции зависит от объема выпуска, его структуры и цен на продукцию.

Влияние объема выпуска продукции, структуры выпуска продукции, уровня удельных переменных затрат, суммы постоянных затрат и среднего уровня отпускных цен на продукцию на изменение затрат на рубль товарной продукции рассчитывается способом цепной подстановки по данным таблицы №2.

         Товарная продукция:                                                                                 тыс. руб.

а) по плану: [image: image7.png]Ty = ZVBI - O )



                                                 2733,25                                         

б) фактически при плановой структуре и плановых ценах:                                                [image: image8.png]THyc/Ll ZZU’BH@ 'UnimJi ATH g



                                         2760,95

в) фактически по ценам плана: [image: image9.png]T yeny = ZWBIT 13001 1)



               2770,95   

г) фактически по фактическим ценам: [image: image10.png]TT g = ZWBI 141l )



    2900,60

Расчет влияния факторов на изменение суммы затрат на рубль товарной продукции

                                                                                                                                    Таблица №3

	Затраты на рубль товарной продукции, коп.
	Фактор

	
	Объем производст-ва, порция 250 г
	Ассортимент продукции
	Уровень удельных переменных затрат, тыс. руб.
	Сумма постоянных затрат,тыс. руб.
	Отпуск-

ные цены на продук- цию, руб.

	План=1442750: 2733250 = 52,78

а)1448900: 2760950 = 52,47

в)1452650: 2770950 = 52,42

с)1487930: 2770950 = 53,70

д)1512930: 2770950 = 54,60

Факт=1512930: 2900600 = 52,55


	72500

73500

73500

73500

73500

73500
	4

4

5

5

5

5
	9,9

9,9

9,9

10,38

10,38

10,30
	725

725

725

725

750

750
	37,70

37,70

37,70

37,70

37,70

51,90
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52,55– 52,78 = -0,23 коп.
	-0,31
	-0,05
	+1,28
	+0,9
	-2,05


Аналитические расчеты (таблица №3) показывают, что предприятие уменьшило затраты на рубль товарной продукции на 0,23 коп, в том числе за счет:

увеличения объема производства продукции на 0,31 коп. (52,47 – 52,78);

изменения ассортимента производства  на  0,0 5коп. (52,42 – 52,47);

повышения оптовых цен на продукцию на 2,05 коп.  (52,55 – 54,60).

Остальные факторы (уровень удельных переменных затрат на единицу продукции, увеличение суммы постоянных расходов) вызвали повышение этого показателя соответственно на  1,28 коп.(53,70 – 52,42) и 0,9 коп.  (54,60 – 53,70).

 

1.3. Анализ влияния на себестоимость прямых материальных затрат

Главными задачами анализа материальных затрат как важнейшего слагаемого себестоимости продукции являются:
выявление и измерение влияния отдельных групп факторов на отклонение затрат от плана и их изменение по сравнению с предшествующими периодами; 

выявление резервов экономии материальных затрат и путей их мобилизации. 

Общая сумма затрат по этой статье зависит от объема производства продукции (VВП), ее структуры (УДi) и изменения удельных затрат на отдельные изделия (УМЗi). Последние в свою очередь зависят от количества расходованных материалов на единицу продукции (УРi) и средней цены единицы материалов (Цi).

Исходные данные для факторного анализа прямых материальных затрат всего ассортимента продукции
                                                                                                                    Таблица №4

	Показатель
	По плану
	Фактически
	Отклонения от плана

	Объем производства продукции, порция 250 г
	72500
	73500
	+1000

	Ассортимент продукции
	4
	5
	+1

	Количество расходованных материалов на единицу продукции, руб.
	19,9
	20,38
	+16,32

	Средняя цена единицы материалов, руб.
	28,2
	30,0
	+1,8



Влияние этих факторов (см. таблицу №4) на изменение общей суммы материальных затрат определяется способом цепной подстановки, для чего необходимо иметь следующие данные:  

Затраты  материалов на производство продукции        

                                                                                                                         тыс. руб.

а) по плану: [image: image12.png]M3, =% (VBI i - VP - M 1)



                                  40685,55                       

б) по плану, пересчитанному на фактический объём производства продукции:         [image: image13.png]M3 yey = 2 VBIT g VP - LM g )+ Koy



                                           41662,03

в) по плановым нормам и плановым ценам на фактический выпуск продукции: [image: image14.png]M3 yoyy = S VBIT i - VP LM )



                                                         41882,65

г) фактически по плановым ценам:                                                                             42241,63

 [image: image15.png]M3 ey = 2, (VBIT g VP gi - LM i)



                                                                                  
д) фактически: [image: image16.png]M3y =3 (VBIT ;- VP - LM g;)



                                       43937,90  

Согласно этим данным, расход материалов на производство продукции увеличился на 3252,35 тыс. руб., в том числе за счет изменения:

объема производства продукции               41662030 – 40685550 = + 976480

ассортимента производства продукции    41882650 – 41662030 = + 220620

удельного расхода материалов                  42241630 – 41882650 = + 358980

цен на сырье и материалы                          43937900 – 42241630 =  1696270

                                                                                                 Итого  + 3252350

Сумма материальных затрат на выпуск отдельных изделий зависит от тех же факторов, кроме ассортимента производства продукции: 
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Проведем анализ прямых материальных затрат на выпуск салата фруктового “Амброзия”.

Исходные данные для факторного анализа прямых материальных затрат на выпуск салата фруктового “Амброзия”
                                                                                                                     Таблица №5

	Показатель
	По плану
	Фактически
	Отклонения от плана

	Объем производства продукции, порция 250 г
	11000
	10000
	+1000

	Количество расходованных материалов на единицу продукции, руб.
	4,9
	5,1
	+0,2

	Средняя цена единицы материалов, руб.
	28,2
	30,0
	+1,8


Влияние этих факторов (см. таблицу №5) на изменение суммы материальных затрат определяется способом цепной подстановки, для чего необходимо иметь следующие данные:

Затраты материалов на выпуск салата фруктового “Амброзия”              тыс. руб.

а) по плану: [image: image19.png]M3, =% (VBI i - VP - M 1)



                                  1519,98                       

б) по плановым нормам и плановым ценам на фактический выпуск продукции: [image: image20.png]M3 yoyy = S VBIT i - VP LM )



                                                         1381,80

в) фактически по плановым ценам:                                                                             1438,20

 [image: image21.png]M3 ey = 2, (VBIT g VP gi - LM i)



                                                                                  
г) фактически: [image: image22.png]M3y =3 (VBIT ;- VP - LM g;)



                                       1530,00  

Отсюда видно, что расход материалов на выпуск салата фруктового “Амброзия” повысился на  10020 руб., в том числе за счет изменения:

объема производства продукции                                         1381800 – 1519980 = -138180

удельного расхода материалов                                  1438200 – 1381800 =  +56400
цен на сырье и материалы                                                    1530000 -  1438200 =  +91800
                                                                                           Итого 1530000 – 1519980 = +10020

1.4. Анализ влияния на себестоимость трудовых затрат.

Заработная плата составляет один из важнейших элементов себестоимости продукции; удельный вес ее особенно велик в большинстве отраслей добывающей промышленности, а также в общественном питании. В себестоимости продукции в качестве самостоятельной статьи выделяется только зарплата производственных рабочих. Зарплата других категорий производственного персонала включается в состав комплексных статей себестоимости. Зарплата рабочих, занятых во вспомогательных производствах, входит в себестоимость пара, воды, электроэнергии и влияет на себестоимость товарной продукции через те комплексные статьи, на которые отнесен расход пара, воды и энергии.
От выполнения плана производства зависят прямо или косвенно зарплата рабочих-сдельщиков и премии, выплачиваемые из фонда заработной платы. Другие слагаемые фонда зарплаты зависят от численности работников, тарифных ставок и должностных окладов, т. е. на них влияют многие общие факторы. 

Общая сумма заработной платы зависит от объема производства товарной продукции (VВП), ее структуры (УДi) и уровня затрат на отдельные изделия. Последний в свою очередь определяется трудоемкостью (УТЕ) и уровнем оплаты труда за 1 чел.-ч (ОТ).

Исходные данные для факторного анализа прямой заработной платы по всему ассортименту продукции

                                                                                                                     Таблица №6

	Показатель
	По плану
	Фактически
	Отклонения от плана

	Объем производства, порция 250 г
	72500
	73500
	+1000

	Ассортимент производства
	4
	5
	+1

	Удельная трудоемкость, чел.-ч.
	14,5
	14
	-0,5

	Уровень среднечасовой оплаты труда, руб.
	32,35
	35,60
	+3,25


Для расчета влияния этих факторов (см. таблицу №6) необходимо иметь следующие исходные данные:

Сумма прямой зарплаты на производство продукции,                                       тыс. руб.:

по плану: [image: image23.png]30, => (VBH i - VTE ;- OT 1)



                                34007,94 

по плану, пересчитанному на фактический выпуск продукции 

при плановом её ассортименте:                                                                                   34824,13

 [image: image24.png]B oy = Y VBIT i - VTE i - OT g ) Ky



          

по плановому уровню затрат на фактический выпуск продукции:                   34977,01            [image: image25.png]B yepy =3 WBIT g - VTE - OT )




фактически при плановом уровне оплаты труда:                                                33288,15 [image: image26.png]30 yony = L WBI ;- VIE 3;-OT )




фактически: 

[image: image27.png]30 =3 (VBI g;-VIE ;- OT ;)



                                                           36632,40                 

Общий перерасход по прямой зарплате на весь выпуск товарной продукции составляет  2624460 руб. (36632400 – 34007940), в том числе за счет:

увеличения объема выпуска продукции:                         
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изменения ассортимента производства продукции:


[image: image29.wmf].
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снижения трудоемкости продукции:


[image: image30.wmf].

1688860

34977010

33288150

руб

ЗПуте

-

=

-

=

D


повышения уровня оплаты труда:


[image: image31.wmf].
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Зарплата на выпуск отдельных изделий зависит от тех же факторов, кроме структуры производства продукции:
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Для расчета влияния данных факторов на изменение суммы прямой зарплаты, например, по таким видам продукции, как коктейль “Десертный” и салат фруктовый “Амброзия”,  используем способ цепной подстановки (табл. №7). 

Факторный анализ прямой заработной платы 

                                                                                                                     Таблица №7

	Изделие
	Объем выпуска продукции, порция 250 г
	Удельная трудоемкость, чел.-ч.
	Уровень среднечасовой оплаты труда, руб.

	
	План
	факт
	план
	факт
	план
	факт

	Коктейль “Десертный”
	5000
	5500
	15,0
	14,0
	32,30
	37,47

	Салат фруктовый “Амброзия”
	8000
	9600
	18,0
	17,0
	44,21
	48,65

	Итого
	13000
	15100
	-
	-
	-
	-


	Изделие
	Сумма прямой заработной платы, тыс. руб.
	Изменение суммы зарплаты, тыс. руб. 

	
	VВПпл х УТЕпл х ОТпл
	VВПф х УТЕпл х ОТпл
	VВПф х УТЕф х ОТпл
	VВПф х УТЕф х ОТф
	 Всего
	  в том числе за счет

	
	
	
	
	
	
	VВП
	УТЕ
	ОТ

	Коктейль “Десертный”
	2422,5
	2664,8
	2642,4
	3121,4
	+698,9
	+242
	-22,4
	+279

	Салат фруктовый “Амброзия”
	7366,2
	7139,5
	7488,3
	7764,8
	+398,6
	-227
	+349
	+277

	Итого
	8788,7
	10304
	11331
	11886
	+1097
	+15
	+327
	+556


Полученные результаты (таблица №7) показывают, по каким видам продукции имеется перерасход средств на оплату труда, а по каким – экономия и за счет чего. В основном перерасход зарплаты оправдывается увеличением выпуска продукции. По этим изделиям темпы снижения трудоемкости ниже темпов роста оплаты труда, что является причиной повышения себестоимости этих видов продукции. В таких случаях предприятию следует стремиться к тому, чтобы темпы снижения трудоемкости были выше темпов роста оплаты труда. 

2. Факторы, влияющие на прибыль

Прибыль образуется в результате реализации продукции. Ее величина определяется разницей между доходом, полученным от реализации продукции, и издержками (затратами) на ее производство и реализацию. Общая масса получаемой прибыли зависит, с одной стороны, от объема продаж и уровня цен, устанавливаемых на продукцию, а с другой - от того, насколько уровень издержек производства соответствует общественно необходимым затратам. 

Прибыль от реализации продукции в целом по предприятию зависит от четырех факторов первого уровня соподчиненности:

объема реализации продукции (VВП);

ее ассортимента (УДi);

себестоимости (Сi);
уровня средне реализованных цен (Цi).

Объем реализации продукции может оказывать положительное и отрицательное влияние на сумму прибыли. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению продукции. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит увеличение суммы прибыли.

Структура товарной продукции может оказывать как положи​тельное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем, объёме её реализации, то сумма прибыли возрастет, и наоборот, при увеличении удельного веса низко рентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.

  Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно про​порциональной зависимости: снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли и наоборот.

  Изменение уровня средне реализационных цен и величина прибы​ли находятся в прямо пропорциональной зависимости: при увеличе​нии уровня цен сумма прибыли возрастает и наоборот.

   1. Влияние изменения объема реализации определим корректировкой базовой прибыли на степень перевыполнения (недовыполнения) объема реализации.

Данные для факторного анализа прибыли  от реализации всей товарной продукции

                                                                                                                                  Таблица №8                                              

	Показатели
	План
	Факт

	Выручка от реализации, руб.
	2000000
	2400000

	Полная себестоимость, руб.
	1700000
	1591000

	Прибыль от реализации, руб.
	300000
	450000


Исходные данные для факторного анализа прибыли от реализации всей товарной продукции 

                                                                                                                                                  Таблица №9

	Показатели
	План
	Факт

	Объем реализованной продукции, порция 250 г
	72500
	73500

	Уровень средне реализованных цен, руб.
	45000
	55000

	Условная сумма затрат, руб.
	1700000
	1591000


   Чтобы найти влияние только объема продаж (см. таблицу №8 и таблицу №9), необходимо пла​новую прибыль умножить на процент перевыполнения (недовы​полнения) плана по реализации продукции в оценке по плановой себестоимости, или в условно-натуральном исчислении (73500:70500 * 100–100 = +4,2.). Произведём расчёт методом цепных подстановок:

П1 = Прибыль от реализации ∙ а,

,  где 
а - прирост объёма реализации.

                                      По= 300000  х (3,3)=990 тыс. руб.

                                      Па=300000  х (4,2)=1260 тыс. руб.

                                      П1 =45000 ∙( 4,2) = 1890  тыс. руб.

 Общее изменение объёма реализации:  

 Побщ.= 1890000 – 990000 = +900000  руб;

 изменение прироста объёма реализации: 1260000 – 990000= +270000 руб.

   2. Определим влияние изменения цен на реализацию. Для этого сравним объем реализации фактический с объемом реализации плановым. 

   Изменение суммы прибыли за счёт отпускных цен на продук​цию устанавливается сопоставлением фактической выручки с ус​ловной, которую бы предприятие получило за фактический объём реализации продукции при плановых ценах:

  П2 = 450000 – 300000  = +150000 руб.

  То есть в результате роста цен прибыль возросла на 150000 руб.

   3. Определим влияние структурных сдвигов в составе выполняемых услуг. Для этого необходимо из плановой прибыли вычесть фактическую прибыль, скорректированную на коэффициент выполнения объема реализации по сравнению с 2001 годом.

П3 = 300000 - (450000 ∙4,2)= - 1590000. руб.

   4. Влияние себестоимости на прибыль. Сравним фактическую себестоимость с  плановой  себестоимостью.

П4 =1591000 - (1591000 /55000) =1590970 руб..

   Итак, совокупное влияние всех факторов составляет:

900000+ 270000+1500000 -1590000 ==+1080000 руб.

   То есть равно абсолютному значению отклонения. Но изменение себестоимости выполняемых работ и цены произошло в результате инфляционных процессов.

  Сначала нужно найти сумму прибыли при фактическом объеме продаж и плановой величине остальных факторов. Для этого следует рассчитать процент выполнения плана по реализации продукции, а затем плановую сумму прибыли скорректировать на этот процент.

  Выполнение плана по реализации исчисляют сопоставлением фактического объема реализации с плановым в натуральном, условно-натуральном  и в стоимостном выражении, для чего желательно использо​вать базовый (плановый) уровень себестоимости отдельных изделий, так как себестоимость меньше подвержена влиянию структурного фактора, нежели выручка. На данном предприятии выполнение плана по реализации составляет:

             ((VРПфi)        73500

%РП = ______________  =  __________  *  100  =  1,4 %

             ((VРПплi)       72500

 Анализ: В данном году выполнение плана по реализации увеличилось и равно 1,4% ( в отчётном составляло 0,8%), это говорит о улучшении качества производства,  своевременном выполнении назначенных заказов, от выгодных заказов.

    Затем следует определить сумму прибыли при фактическом объё​ме и структуре реализованной продукции, но при плановой себестои​мости и плановых ценах. Для этого необходимо от условной выручки вычесть условную сумму затрат: 
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    Расчёт произведём методом цепной подстановки:
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= (73500 х 55000) – (73500 х 159100)= 404250 тыс. руб. – 100939 тыс.руб. = 308350 тыс.руб. 

Общее изменение роста объёма реализованной продукции составляет:  
      308350 тыс.руб. – 224750 тыс.руб. = +83600 тыс.руб.

в том числе за счёт изменения:

        уровень средне реализованных цен: 229250 тыс.руб. – 224750 тыс.руб. = 

+4500 тыс.руб.

        условная сумма затрат: 301350 тыс.руб. – 229250 тыс.руб. = +72100тыс.руб.

.Расчет влияния факторов  на изменение суммы прибыли от реализации всей товарной продукции

                                                                                                                                                              Таблица №10
	По​каза​тель
	Условия расчета

	
	объем реали​зации, порция 250 г
	Ассорти-

мент  продук​ции
	Цена, руб.
	себе​стои​мость, руб.

	План
	725000
	4
	45000
	1700000

	А
	735000
	4
	45000
	1700000

	В
	735000
	5
	45000
	1700000

	С
	735000
	5
	55000
	1700000

	Факт
	735000
	5
	55000
	1591000


Изменение суммы прибыли за счет (см. таблицу №10):

объёма реализации продукции:

   произведём расчёт методом цепных подстановок:

(VРП =725000 - 1400000 = 585000 руб.

(VРПп =735000 – 1400000  = 595000руб.

(VРПп =735000 – 1591000 = 585900 руб.

Общее изменение суммы прибыли: 585900 - 585000= 900 руб. 

Изменение ассортимента товарной продукции:

(ПУДр.= 4 х(3,3)= 13,2. руб.

(ПУДу= 4 х (4,2)=  16,8 руб.

(ПУДу =5 х(4,2) =  21 руб.
 Общее изменение объёма реализации: 

 Побщ.= 21 – 13,2= 7,8 руб.- изменение объёма реализации;

 Изменение прироста объёма реализации: 16,8 – 13,2=3,6 руб.

 Изменение средних цен реализации:

(ПЦ = 45000 - 140000= -1355 тыс. руб.

(ПЦ.у= 55000 – 1400000 = -1345тыс.руб.

(ПЦу= 55000 - 1591000= -1536тыс.руб.

общее изменение средних цен: -1536000 –(-1355000)= 181000 руб.

себестоимости реализованной продукции:
(ПС =725000 - 585000= 140000 руб.

(ПСу=735000 - 595000= 140000 руб.

(ПСу= 735000 - 585900= 149100 руб.

(Пцен себестоимости: П.общ= 149100 - 140000=9100 руб.; 

Итого   900 –3,6 +181000+9100.= +190,99 тыс.руб.

Анализ:

  Результаты расчетов показывают, что план прибыли перевы​полнен в основном за счет увеличения средне реализационных цен. Изменение структуры товарной продукции также способствовало увеличению суммы прибыли на 190,99 тыс.руб., так как в общем, объеме реализации увеличился удельный вес высокорентабельных видов продукции на 5%. В связи с понижением себестоимости продукции сумма прибыли увеличилась на 9100 руб.

Заключение

В данной курсовой работе я провела анализ себестоимости работ и затрат на производство. Также я провела расчет  влияния факторов на прибыль. 

Проведя анализ себестоимости продукции по калькуляционным статьям мы видим, что полная себестоимость выпущенной продукции в отчетном году снизилась на 34 000 тыс. руб. или 2,3%. Мы наблюдаем как изменяется структура затрат на производство: сокращаются расходы по статье “Сырье и материалы” (-6%), что позволяет сэкономить 2,75% от полной плановой себестоимости товарной продукции, и увеличиваются внепроизводственные (коммерческие) расходы  (10%). Это превышение обусловило возрастание себестоимости на 4,1%.

Также мы видим, что в связи с выполнением плана по выпуску товарной продукции сумма затрат уменьшилась на 93850 руб., а за счет изменения структуры выпуска продукции  увеличилась  на 3750 руб. Это свидетельствует о том, что в общем выпуске продукции увеличилась доля затратоемкой продукции.  Таким образом, проанализировав все расходы, мы видим, что общая сумма затрат оказывается ниже плановой на 29820 руб. или на 1,9%.

 Из анализа затрат на рубль товарной продукции мы видим, что предприятие уменьшило затраты на рубль товарной продукции на 0,23 коп. за счет изменения структуры производства – на 0,05 коп. и за счет повышения оптовых цен на продукцию – на 2,05 коп.

Проведя анализ влияния на себестоимость трудовых затрат можно сделать следующие выводы: происходит перерасход по прямой зарплате на весь выпуск товарной продукции, он составил 2624460 руб. за счет увеличения объема выпуска продукции – 816190 руб., изменения структуры производства продукции – 152880 руб. и повышения уровня оплаты труда – 3344250 руб. 

         И наконец, проанализировав факторы, влияющие на прибыль, мы видим, что в данном году выполнение плана по реализации увеличилось на 1,4%.Это говорит об улучшении качества производства, своевременного выполнения заказов, от выгодных заказов.

 Из всего вышеизложенного делаем вывод, что план перевыполнен в основном за счет увеличения средне реализационных цен (181000 руб.) Изменение структуры товарной продукции также способствовало увеличению суммы прибыли на 190,99 тыс.руб., так как в общем, объеме реализации увеличился удельный вес высокорентабельных видов продукции на 5%. В связи с понижением себестоимости продукции сумма прибыли увеличилась на 9100руб.

Таким образом, можно сделать вывод, что предприятие обладает стабильной финансовой устойчивостью. 

В завершение всего, я бы пожелала “своему” предприятию своевременно выполнять все намеченные работы и успешного развития бизнеса в будущем. 
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  Приложение 1

Диаграмма распределения себестоимости ЗАО “Чайна” по статьям
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                                                                                                                                              % за кредит 0,3 %
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Рис. 1 Диаграмма распределения себестоимости по статьям

                 Приложение 2

УСТАВ ЗАКРЫТОГО АКЦИОНЕРНОГО ОБЩЕСТВА

    У Т В Е Р Ж Д Е Н

    Общим собранием

    учредителей

    Протокол Nо. _1__

    от "01"января 2000_ года

                                  У С Т А В

                       закрытого акционерного общества

                                  <<Чайна>>
                                  г. Москва

                            1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ

         1.1. Закрытое  акционерное общество ___________________________,

    именуемое в дальнейшем  "_____________",  ("Общество"),  учреждено  в

    соответствии с действующим законодательством Российской Федерации.

         1.2. Учредителями  ЗАО  _____________________________   являются

    граждане Российской Федерации:

         _______________________________________________________________,

                          (фамилия, имя, отчество)

    паспорт: серия _________________, Nо. _________________,     выданный

    ____________________________________________________________________,

    проживающий по адресу: ______________________________________________

    ____________________________________________________________________.

         _______________________________________________________________,

                          (фамилия, имя, отчество)

    паспорт: серия _________________, Nо. _________________,     выданный

    ____________________________________________________________________,

    проживающий по адресу: ______________________________________________

    ____________________________________________________________________.

         1.3. Общество  является  юридическим  лицом  и свою деятельность

    организует   на   основании   настоящего   Устава   и    действующего

    законодательства.

         1.4. Полное  официальное  наименование:   Закрытое   акционерное

    общество ______________________________________________,  сокращенное

    наименование: ___________________________, наименование на английском

    языке: _________________________.

         1.5. Распределение  акций  Общества   среди   новых   акционеров

    осуществляется по решению Общего собрания акционеров.

         1.6. Общество  имеет  расчетный,  валютный  и  другие  счета   в

    банковских   учреждениях,  круглую  печать  со  своим  наименованием,

    товарный знак (знак обслуживания),  эмблему,  штампы, бланки и другие

    реквизиты.

         1.7. Юридический адрес Общества: _______________________________

    ____________________________________________________________________.

                       2. ЦЕЛИ И ПРЕДМЕТ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

         2.1. Целями  деятельности  Общества  являются:

         - оказание услуг в сфере общественного питания;         

         -  расширение  рынка товаров и услуг, а также извлечение прибыли.

         2.2. Общество  может иметь гражданские права и нести гражданские

    обязанности,  необходимые для осуществления любых видов деятельности,

    не запрещенных законом, в том числе Общество вправе:

         - осуществлять оптовую и розничную торговлю,  в том числе  путем

    создания сети торговых баз, магазинов, коммерческих центров;

         - осуществлять  производство  и  переработку  различного сырья и

    пищевых  продуктов,  заниматься  производством  продовольственных   и

    промышленных товаров.      

                         3. ПРАВОВОЙ СТАТУС ОБЩЕСТВА

         3.1. Общество приобретает  права  юридического  лица  с  момента

    регистрации.

         3.2. Общество для достижения  целей  своей  деятельности  вправе

    нести обязанности, осуществлять любые имущественные и неимущественные

    права,  предоставляемые законодательством  для  закрытых  акционерных

    обществ,  от  своего имени совершать любые допустимые законом сделки,

    быть истцом и ответчиком в суде, арбитражном суде, третейском суде.

         3.3. В  соответствии  с  действующим  законодательством Общество

    является   собственником   принадлежащего   ему  имущества,   включая

    имущество, переданное ему акционерами. Общество осуществляет согласно

    законодательству РФ владение,  пользование и распоряжение находящимся

    в   его  собственности  имуществом  в  соответствии  с  целями  своей

    деятельности и назначением имущества.

         3.4. Общество  отвечает  по  своим  обязательствам  всеми своими

    активами.  Общество не отвечает по обязательствам государства и своих

    акционеров,   если  иное  не  предусмотрено  законом  или  договором.

    Акционеры  отвечают  по  обязательствам  Общества  в  пределах  своих

    вкладов в уставный капитал.

         3.5. Филиалы и  представительства  действуют  в  соответствии  с

    Положениями   о   них.  Положения  о  филиалах  и  представительствах

    утверждаются Общим собранием акционеров.

         3.6. Филиалы   и   представительства   наделяются   основными  и

    оборотными средствами за счет Общества.

         3.7. Филиалы  и  представительства  отвечают  по  обязательствам

    Общества, а Общество - по их обязательствам.

         3.8. Зависимые   и   дочерние   общества   не    отвечают    по

    обязательствам  Общества,  а  Общество  не отвечает по обязательствам

    дочерних и зависимых обществ,  если иное не установлено  законом  или

    договором.

         3.9. Общество       самостоятельно        планирует        свою

    производственно-хозяйственную деятельность.  Основу планов составляют

    договоры,  заключаемые с потребителями продукции  и  услуг,  а  также

    поставщиками материально-технических и иных ресурсов.

         3.10. Реализация продукции,  выполнение работ  и  предоставление

    услуг  осуществляются  по ценам и тарифам,  устанавливаемым Обществом

    самостоятельно.

         3.11. Общество имеет право:

         - помещать денежные средства в ценные  бумаги  ,  находящиеся  в

    обращении;

         - проводить аукционы, лотереи, выставки;

         - проводить операции на валютных,  товарных и фондовых биржах  в

    порядке, установленном законодательством;

                        4. ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ АКЦИОНЕРОВ

         4.1. Акционер имеет право:

         - участвовать   в   управлении  делами  Общества,  в  том  числе

    участвовать в Общих собраниях лично или через представителя, избирать

    и быть избранным на выборные должности в Обществе;

         - получать информацию о деятельности Общества  и  знакомиться  с

    бухгалтерскими  и иными документами в установленном настоящим уставом

    порядке;

         - принимать участие в распределении прибыли;

         - получать пропорционально количеству  имеющихся  у  него  акций

    долю прибыли (дивиденды), подлежащую распределению среди акционеров;

         - получать в случае ликвидации Общества часть имущества (или его

    денежный  эквивалент),  пропорционально  количеству принадлежащих ему

    акций;

         - требовать  и  получать  копии  (выписки)  протоколов и решений

    Общего собрания,  а также копии  решений  других  органов  управления

    Обществом.

         4.2. Акционеры  вправе  иметь  другие   права,   предоставляемые

    акционерам настоящим уставом и действующим законодательством.

                             5. УПРАВЛЕНИЕ ОБЩЕСТВОМ

         5.1. Высшим органом Общества является Общее собрание акционеров.

    В случае,  если число акционеров Общества будет не более одного,  все

    решения,  отнесенные  к  компетенции   Общего   собрания,   принимает

    единственный акционер Общества.

         5.2. К исключительной  компетенции  Общего  собрания  акционеров

    относятся:

         5.2.1. Изменение и дополнение Устава Общества,  принятие  нового

    Устава;

         5.2.2. Изменение размеров уставного капитала;

         5.2.3. Решение   вопросов   о   перераспределении   акций  среди

    акционеров, а также о реализации акций Общества третьим лицам;

         5.2.4. Избрание  Генерального директора,  и Ревизионной комиссии

    (ревизора);

         5.2.5. Утверждение   отчетов  Генерального  директора,  а  также

    годовых балансов, заключений Ревизионной комиссии (ревизора);

         5.2.6. Утверждение   размеров  и  порядка  распределения  чистой

    прибыли, порядка покрытия убытков;

         5.2.7. Определение условий оплаты труда Генерального директора;

         5.2.8. Решение вопросов о реорганизации и ликвидации Общества;

         5.2.9. Рассмотрение  других вопросов,  предусмотренных настоящим

    Уставом.

         5.3. Общие  собрания  проводятся  не  реже одного раза в год для

    рассмотрения и утверждения годового отчета и баланса Общества.

         5.4. Общее  собрание  правомочно,  если  на  нем присутствуют не

    менее 1/2 акционеров или их законных  представителей  (по  количеству

    акций).

                          6. РЕВИЗИОННАЯ КОМИССИЯ

         6.1. Контроль  за финансово-хозяйственной деятельностью Общества

    осуществляется ревизионной комиссией или  избранным  Общим  собранием

    ревизором, а также внешним аудитом. Порядок осуществления ревизионной

    комиссией  (ревизором)  своих   полномочий,   ее   количественный   и

    персональный состав утверждается Общим собранием акционеров.

         6.2. Членом ревизионной комиссии (ревизором)  может  быть  любой

    акционер (представитель акционера), избранный в установленном порядке

    Общим собранием,  за исключением акционеров,  занимающих оплачиваемые

    должности в Обществе.

         6.3. Член  ревизионной  комиссии  (ревизор)  вправе требовать от

    должностных лиц Общества предоставления всех необходимых документов и

    личных объяснений. Ревизионная комиссия (ревизор) вправе привлекать к

    своей работе экспертов и консультантов,  работа которых  оплачивается

    за счет Общества.

         6.4. Ревизионная комиссия (ревизор) обязана  потребовать  созыва

    чрезвычайного   Общего   собрания,  если  возникла  серьезная  угроза

    интересам Общества.

                     7. ИМУЩЕСТВО, УЧЕТ И ОТЧЕТНОСТЬ

         7.1. Имущество Общество состоит из уставного капитала,  а  также

    фондов, образуемых из предусмотренных законом поступлений.

         7.2. Отчисления  в  остальные  фонды осуществляются в размерах и

    порядке, установленных Генеральным директором.

         7.3. Акционер   имеет  право  распорядиться  принадлежащими  ему

    акциями в  порядке,  установленном  действующим  законодательством  и

    настоящим  уставом.  Акционер вправе потребовать выделения его доли в

    имуществе Общества  пропорционально  количеству  акций,  которыми  он

    владеет только в случае принятия решения о ликвидации Общества.

         7.4. В принудительном  порядке  Имущество  Общества  может  быть

    изъято  только  по  вступившему  в  законную  силу  решению  суда или

    арбитражного суда.

         7.5. Имущество образуется за счет:

         - доходов от реализации продукции, работ, услуг;

         - кредитов банков;

                          8. РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ПРИБЫЛИ

         8.1. Часть    чистой    прибыли,    подлежащей    распределению,

    распределяется пропорционально  количеству  акций,  которыми  владеет

    акционер.

         8.2. Порядок  распределения  чистой  прибыли  между  акционерами

    определяется Общим собранием акционеров.

                              9. ПРАВО ПОДПИСИ

         9.1. Право  подписи от лица Общества имеют Генеральный директор

    и его заместители либо лица, специально уполномоченные ими.

         9.2. Все  финансовые и бухгалтерские документы должны иметь две

    подписи - Генерального  директора  и  главного  бухгалтера  или  лиц,

    надлежащим образом уполномоченных на право подписи от их имени.

                        10. ЛИКВИДАЦИЯ И РЕОРГАНИЗАЦИЯ

         10.1. Реорганизация  Общества  производится  по  решению  Общего

    собрания  акционеров.  При  реорганизации  вносятся   соответствующие

    изменения в настоящий устав.

         10.2. Общество ликвидируется в следующих случаях:

         - по решению Общего собрания акционеров;

         - решением суда в случаях, предусмотренных законодательством.

         10.3. Ликвидация    производится    ликвидационной    комиссией,

    избранной Общим собранием акционеров или назначенной судом.

         10.4. С   момента   назначения  ликвидационной  комиссии  к  ней

    переходят все полномочия по управлению делами Общества.

         10.5. Порядок  и сроки ликвидации Общества устанавливаются Общим

    собранием  акционеров  или  судом.  Срок  для   заявления   претензий

    кредиторами  не  может быть меньше срока,  установленного законом для

    предъявления таких претензий.

         Подписи акционеров:               ______________  (подпись)

                                           ______________  (подпись)

                                                                                         Приложение 3

                   План персонала ЗАО “Чайна”

Штатное расписание                                                    УТВЕРЖДАЮ

        на 2002 год                                                            штат в количестве

                                                                                        16 единиц 

                                                                                        с месячным фондом

                                                                                        заработной платы в 

                                                                                        размере 48500 (сорок восемь                                                                                                                                                                                                                                                                        

                                                                                        тысяч пятьсот) руб.

                                                                                        Директор             О.С.Малева

	Наименование должности
	Количест-во штатных единиц
	Должностные       оклады,

руб.
	  Надбавки
	   Месячный фонд заработной платы
	  Фамилия,

 имя,            отчество              

	1.Директор
	        1                
	        7000
	
	      8000 
	Малёва Ольга Сергеевна

	2.Менеджер по производству
	        1
	        5000
	
	      6000 
	Ливицкий Кирилл Дмитриевич 

	3.Бухгалтер
	        1
	        3000
	
	      4000
	Николкина Юлия Николаевна

	4.Кассир
	        1
	        2000
	
	      3000 
	Малева Анна Сергеевна

	5.Продавщица
	        1
	        2000
	
	      3000
	Штыкова Светлана Юрьевна

	6.Продавщица
	        1
	        2000
	
	      3000 
	Лобанова Светлана Сергеевна

	7.Продавщица
	        1 
	        2000 
	
	      3000
	Зубовская Ксения Андреевна

	8.Повар
	        1
	        2000
	
	      2500 
	Новичкова Анна Сергеевна

	9.Повар
	        1
	        2000
	
	      2500 
	Киселев Дмитрий Олегович

	10.Повар
	        1
	        2000
	
	      2500
	Юргаев Денис Дмитриевич

	11.Уборщица
	        1
	        1800
	
	      2000
	Щеглова Анна Сергеевна

	12.Посудомойка
	        1
	       1500
	
	       2000 
	Егорова Евгения Евгеньевна 

	13.Посудомойка
	        1
	       1500
	
	       2000
	Смирнова Наталья Юрьевна

	14.Водитель
	        1
	       1000 
	
	       1500
	Карпенко Вячеслав Дмитриевич

	15.Водитель
	        1
	       1000
	
	       1500
	Черешнев Дмитрий Дмитриевич

	16.Охранник
	        1
	       1500
	
	        2000
	Попов Максим Олегович

	Итого
	       16
	      39300    
	
	       48500
	


Директор                                                                            /Малёва О.С./

                                      Приложение 4

Организационная структура ЗАО “Чайна”
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Приложение 5

Бухгалтерский баланс

на 1 января 2001 г.

Организация       ЗАО  “Чайна”                                                                                                    

Вид деятельности      оказание услуг, выполнение работ                                                              
Организационно- правовая форма     

 ЗАО Частная                                                                                                                                                                                                  

Единица измерения   тыс.руб.                                                                   
Адрес       135035 г. Москва, ул. Мясницкая, д. 6                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                        

	АКТИВ
	Код строки
	               Сумма

	
	
	На начало 

      года             
	На конец 

     года

	           1. Внеоборотные активы

ОС, в том числе:

Здания, сооружения, машины.
	
	600
	300

	  Итого по разделу 1
	
	600
	300

	            2.Оборотные активы 

  сырьё  и материалы(10),

  затраты в незавершенном производстве (20, 21, 23, 29, 44, 46.)

  готовая продукция и товары для перепродажи (40)

  НДС (19)

  Денежные средства 

      в том числе:

  касса (50)

  Расчётный счёт (51)
	
	200
	500

	
	
	----
	 50

	
	
	----
	1000

	
	
	----
	450

	
	
	
	

	
	
	10
	10

	
	
	200
	600

	   Итого по разделу 2
	
	410
	2610

	                        БАЛАНС (сумма строк)
	
	100,06
	2190

	                             ПАССИВ
	Код строки
	 На начало

       года    
	На конец 

      года


	            3 Капитал и резервы

  УК 
	
	200,06
	30

	  Нераспределённая прибыль 

               отчётного года
	
	---
	400

	   Итого по разделу 3
	
	200,06
	430

	           4 Долгосрочные обязательства
	
	---
	---

	           5 Краткосрочные обязательства
	
	
	

	        в том числе:
	
	
	

	   кредиты банков
	
	800
	800

	   кредиторская задолженность

       в том числе:

   поставщики и подрядчики (60,76)
	
	----
	630

	   по оплате труда
	
	----
	600

	   по соц. страхованию
	
	        ----
	500

	   расчёты по налогам и сборам
	
	----
	400

	     Итого по разделу 5 
	
	800
	2930

	                    БАЛЛАНС

   
	
	100,06
	2190


Руководитель                         Малёва О.С.       Гл.бухгалтер                Ливицкий К. Ю.  

                                                                                                                                           Приложение 6

Бухгалтерский баланс

на 1 января 2002 г.

Организация       ЗАО  “Чайна”                                                                                                    

Вид деятельности      оказание услуг, выполнение работ                                                              
Организационно- правовая форма     

 ЗАО Частная                                                                                                                                                                                                  

Единица измерения   тыс.руб.                                                                   
Адрес       135035 г. Москва, ул. Мясницкая, д. 6                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                        

	АКТИВ
	Код строки
	               Сумма

	
	
	На начало 

      года             
	На конец 

     года

	           1. Внеоборотные активы

ОС, в том числе:

Здания, сооружения, машины.
	
	300
	500

	  Итого по разделу 1
	
	300
	500

	            2.Оборотные активы 

  сырьё  и материалы(10),

  затраты в незавершенном производстве (20, 21, 23, 29, 44, 46.)

  готовая продукция и товары для перепродажи (40)

  НДС (19)

  Денежные средства 

      в том числе:

  касса (50)

  Расчётный счёт (51)
	
	500
	600

	
	
	50
	 ----

	
	
	1000
	3000

	
	
	450
	550

	
	
	
	

	
	
	10
	10

	
	
	600
	900

	   Итого по разделу 2
	
	2610
	5060

	                        БАЛАНС (сумма строк)
	
	2190
	5560

	                             ПАССИВ
	Код строки
	 На начало

       года    
	На конец 

      года

	            3 Капитал и резервы

  УК 
	
	30
	30

	  Нераспределённая прибыль 

               отчётного года
	
	400
	900

	   Итого по разделу 3
	
	430
	930

	           4 Долгосрочные обязательства
	
	---
	---

	           5 Краткосрочные обязательства
	
	
	

	        в том числе:
	
	
	

	   кредиты банков
	
	800
	800

	   кредиторская задолженность

       в том числе:

   поставщики и подрядчики (60,76)
	
	630
	1730

	   по оплате труда
	
	600
	900

	   по соц. страхованию
	
	       500
	400

	   расчёты по налогам и сборам
	
	400
	800

	     Итого по разделу 5 
	
	2930
	4630

	                    БАЛЛАНС

   
	
	2190
	5560


Руководитель                         Малёва О.С.       Гл.бухгалтер                Ливицкий К. Ю.  

Общее собрание акционеров
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