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Актуальность данной темы неоспорима. Любая фирма на рынке продает свои товары. Соответственно, от грамотной товарной политики зависит благополучие и финансовое состояние данной фирмы.

В работе рассмотрены проблемы  формирования товарной политики с учетом жизненного цикла товара, предпочтений потребителей, марочной политики компаний.

Также, в работе на примере конкретной компании «Офис Премьер» подробно исследованы проблемы формирования товарной политики с учетом особенностей российского рынка канцтоваров.

Работа имеет серьезную научную значимость, так как обобщает различные методы и подходы к формированию ассортимента фирмы, показывает особенности использования собственных торговых марок и работы с товарными группами. Практическая значимость работы заключается в наглядном представлении методов анализа ассортиментных групп, использовании собственных брэндов, детальном рассмотрении работы компании на российском рынке канцтоваров.

Работа написана самостоятельно с использованием широкой базы теоретических и практических материалов. Автор показывает высокий уровень знания основных концепций формирования товарной политики фирм и использует в работе научную литературу.

Работа соответствует всем предъявляемым требованиям к дипломным работам и допускается к защите.

Научный

«____» __________ 200__ г.

руководитель ______________
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Тема конкурентной борьбы стала актуальной, как только наше государство перешло от плановой экономики к рыночной. Прошедший кризис только усилил интерес к проблемам конкуренции на рынке. Данная работа дает нам развернутое представление о состоянии конкуренции на российском рынке канцтоваров.

В работе рассмотрены проблемы  использования инструментов конкурентной борьбы для завоевания потребительского предпочтения; возможные модели поведения, как с поставщиками, так и с клиентами; стратегии поведения на рынке. 

Также, в работе на примере конкретной компании «Офис Премьер» подробно исследованы сегодняшние проблемы конкурентной борьбы с учетом особенностей российского рынка канцтоваров.

Работа имеет достаточно серьезную научную значимость, так как обобщает различные методы и подходы к влиянию фирмы на рынок, показывает особенности использования собственных торговых марок в борьбе за потребителя. Практическая значимость работы заключается в наглядном рассмотрении взаимоотношений конкурирующих фирм между собой, анализе каналов сбыта, использовании собственных брэндов, подробном описании работы компании на российском рынке канцтоваров.

Работа написана самостоятельно с использованием широкой базы теоретических и практических материалов. Автор показывает высокий уровень знания основных стратегий конкурентной борьбы и использует в работе научную литературу.

Работа соответствует всем предъявляемым требованиям к дипломным работам и допускается к защите.

Научный

«____» __________ 200__ г.

руководитель ______________
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Данная тема актуальна в любое время, так как она рассматривает основополагающий инструмент бизнеса – товарную политику фирмы. Товар является объектом коммерческой деятельности любого предприятия, поэтому правильное формирование ассортимента, качества и количества товара является залогом успеха компании.

Автор успешно справился с детальным рассмотрением как  теоретической базы формирования товарной политики фирмы, так  и с практическим использованием методов анализа товарных групп, ассортиментных перечней и использованием собственных торговых марок в процессе корректировки общей товарной политики фирмы.

Первая глава дипломной работы раскрывает теоретические принципы формирования товарной политики предприятия. Очень подробно рассмотрен процесс создания и выведения нового товара на рынок. Уделено особое внимание созданию товарной номенклатуры и выбору каналов сбыта. Подробно описан жизненный цикл товара. К недостаткам можно отнести неглубокий анализ методов оценки и коррекции товаров, существующих на рынке продолжительное время.

Во второй главе подробно рассказывается о компании «Офис Премьер». Детально описывается развитие компании, её деятельность, структура и условия работы. Отдельное внимание уделяется отделам продаж. К недостаткам можно отнести дисбаланс анализа оптового отдела и двух других (корпоративного и отдела по работе с магазинами). 

Третья и заключительная глава рассказывает о самих принципах и методах формирования товарной политики в компании «Офис Премьер». Тщательным образом рассмотрен ассортимент товаров, представленный на фирме. Особое внимание уделено брэндам компании, упаковке товара и анализу продаж. Каких-либо серьезных недостатков глава не имеет.

Общий уровень дипломной работы очень высокий и, при условии успешной защиты, заслуживает оценки отлично. 

 «_____» _____________200__г.
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Данная тема актуальна в любое время в стране с рыночной экономикой, так как она рассматривает один из главных инструментов  бизнеса – методы конкурентной борьбы. От правильно выбранной стратегии поведения на рынке зависит будущее и коммерческий результат деятельности предприятия.

Автор успешно справился с детальным рассмотрением, как  теоретической базы анализа конкурентной среды, так  и с практическим использованием методов конкурентной борьбы, влиянием на потребительские предпочтения и использованием собственных торговых марок в процессе завоевания рынка. 

Первая глава дипломной работы рассказывает об истории возникновения канцтоваров, процессе становления и особенностях рынка канцтоваров в России. Подробно рассмотрен вопрос отношения российских потребителей к культуре потребления канцелярских принадлежностей. Уделено особое внимание теоретическим методам конкурентной борьбы в разрезе маркетинга-микс. К недостаткам можно отнести неглубокий анализ методов конкурентной борьбы, существующих именно на российском рынке, с учетом менталитета потребителей.

Вторая глава подробно рассказывает о самом рынке канцтоваров России.  Внимание акцентируется на участниках рынка: импортерах, производителях и оптовиках. Описываются условия работы, и приводится анализ конкурентной среды. К недостаткам можно отнести ограниченность количественной информации, но это объясняется коммерческой секретностью многих показателей.   

В третьей главе тщательно рассмотрена сама компания «Офис Премьер». Детально описывается развитие компании, её деятельность, структура и условия работы. На конкретных примерах показаны методы и способы реальной конкурентной борьбы в условиях российского законодательства.

 Общий уровень дипломной работы высокий и, при условии успешной защиты, заслуживает оценки отлично. 

 «_____» _____________200__г.
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