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Доклад
Тема выпускной квалификационной работы является весьма актуальной,  поскольку динамика изменения дебиторской и кредиторской задолженности, их состав, структура и качество, а также интенсивность их увеличения или уменьшения оказывают большое влияние на оборачиваемость капитала, вложенного в текущие активы, а, следовательно, на финансовое состояние организации.
Настоящая работа состоит из введения, трех глав и заключения.

В первой главе рассмотрены состав дебиторской и кредиторской задолженности и правовая основа их возникновения;  нормативная база регулирования дебиторской и кредиторской задолженности при не денежных формах расчетов (договор мены, переуступка права требования).

В бухгалтерском учете дебиторская задолженность отражается как имущество организации, а кредиторская задолженность - как обязательства.
Детально рассмотрен ряд нормативных документов, на основании которых осуществляется учет, оценка, списание дебиторской и кредиторской задолженности, а также возникающие в связи с этим налоговые обязательства.

Во второй главе изучен синтетический и аналитический учет расчетов с дебиторами и кредиторами. Рассмотрен порядок ведения счетов «Расчеты с поставщиками и подрядчиками», «Расчеты с покупателями и заказчиками» и  «Расчеты с разными дебиторами и кредиторами».

             Также рассмотрен порядок создания и использования резерва по сомнительным долгам. Порядок и сроки создания резерва сомнительных долгов предусмотрены учетной политикой организации. Так как расходы и убытки компании должны отражаться в бухгалтерской отчетности скорее рано, чем поздно, а доходы и прибыли скорее поздно, чем рано, это означает, что в том случае, если у организации появляется существенная вероятность получения убытка, он должен быть зафиксирован в бухгалтерской отчетности. Одним из методов отражения в отчетности убытков, вероятность получения которых имеет место на дату ее составления, является резервирование. В том числе создание резервов по сомнительным долгам.
Также во второй главе изучен порядок отражения информации  о дебиторской и кредиторской задолженности в бухгалтерской отчетности. 

Согласно ПБУ «Доходы орга​низации» величина дебиторской задолженности, отражаемой в бухгалтерском балансе, определяется исходя из цены, установленной договором между организацией и покупателем (заказчи​ком); исходя из цены, по которой в сравнимых об​стоятельствах обычно организация определяет выручку в отношении аналогичной продукции (товаров, работ, услуг), либо предоставления во временное пользование аналогичных активов, если цена не предусмотрена в договоре и не может быть установлена исходя из условий договора; с учетом суммовой разницы, возникающей в случаях, когда оплата производится в рублях.
Кредиторская задолженность отражается в Бухгалтерском балансе в двух разделах:

-  «Долгосрочные обязательства»;

-  «Краткосрочные обязательства».

Также в Отчете о прибылях и убытках в разделе  «Прочие доходы и расходы» дол​жна быть отражена кредиторская задолженность, которая в отчетном периоде была списана организацией в связи с истечением срока исковой давно​сти.

В ПБУ «Рас​ходы организации» величина кредиторской задолженности, отражаемой в бухгалтерском балан​се, определяется исходя из цены и условий, установленных договором между организацией и поставщи​ком (подрядчиком) или иным контраген​том; исходя из цены, по которой организация в сравнимых обстоятельствах обычно опреде​ляет расходы в отношении аналогичных ма​териально-производственных запасов и иных ценностей, работ, услуг, либо предоставления во временное пользование аналогичных активов, если цена не предусмотрена в договоре и не может быть установлена исходя из усло​вий договора.
В третьей главе рассмотрена организационно-экономическая характеристика ООО «Строй Прогресс», которое занимается осуществлением транспортных перевозок, транспортным обслуживанием предприятий строительного и промышленного комплекса г. Москвы; сервисным обслуживанием автотранспортных средств, как для отечественных организаций и граждан, так и для зарубежных фирм и физических лиц (в состоянии дальнейшего развития данного бизнеса).

Также рассмотрена необходимость управления дебиторской и кредиторской задолженностью. Предложен ряд мер, с помощью которых необходимо управлять дебиторской задолженностью: контролировать состояние расчетов с покупателями по отсроченной задолженности; оценивать состав дебиторской задолженности организации по отдельным ее «возрастным» группам, т. е. так называе​мый реестр старения дебиторской задолженности; следить за соотношением кредиторской и дебиторской задолженности; предоставлять скидки при досрочной оплате. Реализация данных мер будет способствовать ускорению оборачиваемости средств, вложенных в расчеты с дебиторами и кредиторами и повышению эффективности деятельности организации.

Также в данной главе проведен анализ расчетов с дебиторами и кредиторами и предложены рекомендации по улучшению состояния расчетов. Выявлено, что значительный удельный вес в составе источников средств в ООО «Строй Прогресс» занимают заемные средства, в т. ч. кредиторская задолженность.

По итогам анализа расчетов ООО «Строй Прогресс» с дебиторами и кредиторами, данной организации можно порекомендовать следующие меры по оптимизации дебиторской и кредиторской задолженности:

- необходимо следить за соотношениями дебиторской и кредиторской задолженности: значительное преобладание дебиторской задолженности создает угрозу финансовой устойчивости организации и делает необходимым привлечение дополнительных (как правило, дорогостоящих) средств; превышение кредиторской задолженности над дебиторской может привести к неплатежеспособности ООО «Строй Прогресс»;

- постоянно контролировать состояние расчетов по просроченной задолженности;

- производить классификацию покупателей в зависимости от вида продукции, объема закупок, платежеспособности, истории кредитных отношений и предлагаемых условий оплаты;

- имея оперативные данные по просроченной задолженности, необходимо начинать претензионную работу, т.е. высылать уведомления – претензии со всеми расчетами пени за просроченную задолженность;

- разрабатывать разнообразные модели договоров с гибкими условиями оплаты, в частности предоставления покупателям скидок при досрочной оплате, так как снижение цены приводит к расширению продаж и увеличивает приток денежных средств.


